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Comm e de créer une
société qui commercialise des objets éro-
tigues? Je travaillais dans la restauration,
mais les horaires ne me convenaient pas. Jai
penseé i la vente de Tupperware, Quand je me
suis laneé dans les sex-toys, jai contacté sept
societos, elles mont refusé comme démons-
trateur parce que jétais un homme. La der-
niere ma accepte, yavals un maois pour faire
mes preuves. En trois mois, je suis devenu leur
meilleur vendeur. Avee les femmes, jai une
approche différente, je n'essaie pas de vendre
pour vendre. Comme je suis un homme et
que je ne connais pas personnellement les
produits gui lenr sont destinés, jexpligue
leur technicité et leurs avantages, sans pou-
voir toutelois les garantic.. (Il sourit.) Vous
proposez des objets érotiques en ligne, mais
également des ventes-démonstrations a
domicile. Comment se déroulent-elles?
Géndralement, les Eens connaissent

l'olyjet, le canard vibrant par exemple,
ou les traditionnelles hailes de mas-
sage. Mais certaines femmes ne

savenl pas ce guest le point G ou

la stimulation. Des que je me suis

lancé comme démonstratenr, jai

&

Je suts un peu
devenu lamant
des couples!

A 21 ans, Laurent Schmitz, un jeune
entrepreneur liégeois, a créé “Désir et Moi”.
Sa, société propose des produits érotiques et
des demonstrations a domicile.

pris la décision de suivre une formation de
zix mois avec une sexologue, Je voulais mienx
connaitre le corps de la femme, ca mévite de
dire des bhétises. Et ca plait! Plusieurs fois,
jai regu des mails de clientes qui me remer-
ciaient. Certaines mont méme invité a leur
Eu:nthli.liml de erémaillére. Comment vous
étes-vous senti avec ce catalogue? Je n'v
connaissais rien mais jai directement acero-
ché sans etre mal a I'aize. Des ma rencontre
avee ces produits, je les ai démys-
tifiés, Jaime l'échange avec les
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présentation, les femmes
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font confiance. Les com-
mandes sont  réalisées
dans une piece & l'écart.
Je suis devenu un vrai
conseiller, Des demoi-
selles me disent: «J%ai
repere cecl, est-ce que tu
erois que ¢a fera plaisir

a mon cheri? = Je sums
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du couple, accepte par

les deux parties ! A
quel genre de public
vous adressez-vous?
Généralement,  les
démonstrations
se¢ font avec des
femmes, parfois
avec des couples.
Les femmes sont

a la recherche
d'un nouvean gad-
get pour lear plai-
sit. Un couple, lui,
recherche un  objet
pour pimenter sa vie

sexuelle, quand la routine s'est installée.
[l v a autant de célibataires que de per-
sonnes en couple. Jai méme déja réalisé
une démonstration pour un enterrement de
vie de jeune fille. La futore mariée était
accompagnée de ses copines, Elles voulaient
tester! Elles prenaient les sex-toys entre
leurs mains, pouvaient essayver les huiles de
massage et les lubrifiants... Les cosmétigues
peavent étre essayves, Quel est le profil de
vos clients et clientes? Notre clientéle est
téminine & 80 %. Nos clientes ont entre 25 et
50 ans. Les jeunes vont vers du soft (huiles
de massage, lubrifiants...) tandis que les
plus fgéle)s, qui sont dans la découverte,
se mettent moins de barrieres et vont vers
des produits dexcitation masculine et fémi-
nine. Lors de certaines reunions, la femme
vient se faire plaisir avec la carte bancaire
de monsieur. Elle achete aussi partois un
cadeau pour son mari. Il arrive que pendant
la déemonstration le mari me fasse un clin
deeil ; cela signifie quil est intéressé par
lobjet que je montre, je le lni mets alors de
coté avec un emballage cadean. I l'offre &
madame quand il le souhaite. Quand les gens
recoivent leur commande a la maison, clest
dans des sachets opaques, done il est impos-
sible de savoir ce qu'ils contiennent. La dis-
erition est garantic, Qu'est-ce qui vous plait
dans cette activité ? Le partage avec des gens
que je ne connais pas et [épanouissement
que je leur apporte avec ces objets. Jadore
mon métier! Le plaisir est un sujel extréme-
ment sérieux, mais je ne me prends jamais
au serieux, Les clients me volent comme un
confident. Quelles sont les demandes les plus
fréquentes ? Commoent avoir un orgasme ? est
une question souvent posée par les femmes,
Et les plus insolites ? On ma déja demandé s
Jetais a vendre. Combien coitent ces objets?

Le budget moyen se situe entre 45 et FOE,
Pour 50€, on peut déja avoir trois produits:
un stimulateur, une huile de massage et
un accessoire pour homme. Quels sont les
produits qui remportent le plus de succés?
Les huiles de massage, un produit simple et
accessible. Lune de nos huiles est chanffante,
aphrodisiaque et comestible, an gout fraise-
champagne. Clest le produit qui se vend le
plus. Viennent ensuite les stimulateurs, Un
accessoire pour homme, l'eeuf tenga, connait
un trés grand succés. Cest le premier sex-
tov pour homme gqui ne ressemble pas a
un valgaire vagin, Vendez-vous davantage
a certaines périodes de l'année? Avec lap-
proche de la Saint-Valentin, évidemment.
Les gens achétent alors plusieurs articles
gquiils oftrent dans un coftret. Les fetes de fin
d'année sont également une bonne période.
Vos amis connaissent-ils votre activité pro-
fessionnelle? Cui et ¢ca les amuse! Je nai
jamais voulu me lancer dans un vulgaire
business du sexe. Les produits que je propose
sont erotiques, Jaime echanger avee mes
clients, je ne me contente pas de vendre. Le
plaisir partagé, cest un beau métier, non?
Aujourd'hui, vous n'étes plus démonstrateur.
Pourquei? Jai quitté le terrain afin de gérer
ma société, Je possede une large équipe de
démonstratrices qui travaillent pour moi en
Belzique et au Luxembourg, Elles ont toutes
é1é formées, elles connaissent les produits et
ont suivi des cours de sexologie, J'ai pour pro-
jet eelte année de proposer mon catalogue
egalement en France.
Propos recucillis
par Nicolas Dewaelheyns.

www.desiretmot. be/



